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Kinoprogramm, Theater, Ausstellungen:
Unseren Veranstaltungskalender, dazu
Adressen von Apotheken sowie Telefon-
Nummern von Beratungsstellen und
Notdiensten finden Sie auf Seite L8.
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SAMSTAG/SONNTAG, 21./22, OKTOBER 2000

Rundschau fur
Merzig-Wadern

Volltanken...

...Benzin-Gutscheine
gewinnen bei

CATS

Young Fashion & mehr . ..
Lose nur bei uns. Einfach
ausfiillen und gewinnen.

vom 23.10. - 18.11. 2000

HuttenwerkstraBe 22

Dillingen
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SoacGeiicher Jeitng L3

Schilder, Schriften, Stempel und Sehnsucht

Der Merziger Konrad Bauer wagte an seinem 22. Geburtstag den Sprung in die Selbststandigkeit — ,,.SZ"-Serie ,,Meine Firma und ich“, Teil 3

Eine Aushildung abzubrechen, muss
keine Sackgasse bedeuten. Der 24-
jfihrige Jungunternehmer Konrad
Bauer aus Merzig ist das beste Bei-
spiel dafiir.

— Von CHRISTINE KOCH —

Merzig. Jeden Morgen war es der glei-
che sehnsiichtige Blick. Montags bis frei-
tags, immer um die gleiche Uhrzeit, im-
mer am gleichen Ort. Dann fuhr Konrad
Bauer mit dem Bus zur Arbeit, vorbei an
einem Ladenlokal in der Merziger
Schankstrafie, das leer stand. Das wird
eines Tages mir gehoren, dachte er und
traumte.

Zwei Jahre spiter. Bauer sitzt in ei-
nem Biiro-Sessel in eben diesem La-
denlokal, an dem aufien das Schild ,De-
koba Schauwerbung” hangt. Blaues
Hemd, graue Anzughose. Dennoch wirkt
er jung. ,Ich bin 24 und das hat mir mei-
ne Unternehmensgriindung nicht immer
leicht gemacht”, sagt er und rutscht et-
was nervis auf dem Sessel hin- und her.
Eigentlich ware er heute Steuerfachge-
hilfe. Aber, den ganzen Tag nur am
Schreibtisch sitzen und rumrechnen, das
war nicht sein Ding. Also brach er diese
Ausbildung nach ein paar Monaten ab
und begann die néchste: als Schauwer-
begestalter. Der Job machte plétzlich
Spal. Doch Bauer hatte keine Chance,
vom Ausbilderbetrieb libernommen zu
werden. Es blieb nicht beim sehnsiichti-
gen Blick aus dem Busfenster.

Bauer macht eines Morgens — drei
Monate vor seiner Abschlusspriifung als
Schauwerbegestalter — Ernst. FEr
spricht mit der Vermieterin des Laden-
lokals in der Merziger Schankstrafie und
tut damit den ersten Schritt in Richtung
Selbststéindigkeit. Die Miete ist er-
schwinglich. Bauer kauft Regale und ei-
nen Schneideplotter zum Ausschneiden
von Klebefolien. Dann macht er sich et-
was bange auf zur Bank. Sein Konzept

Im Saarland fehlen — im Vergleich zum
Bundesdurchschnitt — 6000 Jungun-
ternehmer. In einer mehrteiligen Serie
mit dem Titel ,Meine Firma und ich"
stellen wir auf unserer regionalen Wirt-
schaftsseite in loser Folge erfolgreiche
Griinder aus dem Landkreis Merzig-
Wadern vor. Sie haben mit einer pfiffi-
gen Geschéltsidee den Sprung in die
Selbststandigkeit gewagt und erzédh-
len, wie es ist, sein eigener Chef zu
sein. Der Weg dahin Ist steinig. Ge-
schéftsidee, Konzept und Finanzierung
miissen stimmen. Nach der Griindung
beginnt der Uberlebenskampf auf dem
Markt und es zeigt sich, ob die Unter-
nehmensstrategie zum Erfolg fiihrt.

kann sich dank seiner Erfahrung als
Auszubildender zum Steuerfachgehilfen
sehen lassen. Dennoch sagt man ihm, bei
den geschétzten Umsatzzahlen im er-
sten Jahr sei er etwas zu euphorisch.
Spéter stellt sich heraus, dass er im er-
sten Jahr doppelt so viel Umsatz machen
wird wie urspringlich angenommen.
Bauer ldsst sich indes nicht beirren. Er
entwirft sein Firmenlogo, seine Visiten-
karten, sein Briefpapier, iiberzeugt die
Industrie- und Handelskammer und
letztlich auch die Bank. Seine Freunde
helfen ihm, das Ladenlokal zu renovie-
ren. An seinem 22. Geburtstag erdffnet
er sein Werbe-Unternehmen und ist da-
mit der damals jiingste Firmengriinder
seiner Branche im Saarland.

Seine Familie unterstiitzt ihn, wo sie
kann. Der Vater stellt Halterungen fiir
die Werbefolien her, der Onkel, ein Elek-
triker, kiimmert sich um die Beleuch-
tung, die Mutter ibernimmt die Buch-
haltung. Dennoch merkt Bauer schnell,
dass er noch eine weitere Arbeitskraft
bendtigt. Er will eine Auszubildende ein-
stellen, Es gibt Probleme. Ausbilden darf
im Saarland nur, wer élter als 24 Jahre
ist, fiinf Jahre Berufserfahrung hat und

DEKOBA Schauwerbung: Schilder und mehr

Das Einzelunternehmen DEKOBA Schau-
werbung wurde im Juni 1998 von Konrad
Bauer gegriindet und beschaftigt mittler-
weile drei Mitarbeiter. Der Werbefachbe-
trieb hat sich auf die Erstellung und Um-
setzung von Werbe-ldeen spezialisiert. Die
Leistungen reichen von Schaufenster-Be-
schriftungen, Schildern, Spann-Transpa-
renten und Kfz-Beschriftungen Gber Digi-

taldrucke bis zu Layout und Satz. Auch Auf-
kleber und Textildruck werden angeboten.
Ansprechpartner ist Inhaber Konrad Bauer,

Schankstrafe 17, 66663  Merzig,
@ (06861) 992662, Fax: (06861)
992663. Die Internet-Adresse lautet:

www.dekoba.de . Ab Mitte nachsten Jahres
ist das Unternehmen in der Hochwaldstra-
Be 66 zu finden. ko

einen Ausbilderschein besitzt. Alle drei
Kriterien erfiillt Bauer nicht. Nach etli-
chen Telefonaten und Géngen zur THK
schafft der Jungunternehmer es, als
AufBinahmeregelung zu gelten. Uber sein
Alter und seine Berufserfahrung sieht
man hinweg. Den Ausbilderschein ab-
solviert er ohne Probleme. Die Priifung
kostet 3000 Mark. Im Nachhinein erfahrt
Bauer leider erst, dass das saarlandische
Wirtschaftsministerium Erstausbildern
einen Zuschuss von 4000 Mark gibt. Als
Bauer den beantragt, bekommt er nur
noch die Antwort: ,Der Pott ist leer
Aber, die Landesregierung iibernimmt
die Zinsen fiir einen Teil des Startkapi-
tals in Hohe von fast 90 000 Mark in den
ersten beiden Jahren der Unterneh-
mensgriindung.

Der erste GroBkunde will mittlerweile
bedient werden. Spanntransparente fiir
die Karlsberg-Brauerei stellt Bauer in
Nachtschicht her. Das Geschéft lauft. So-
lange bis sein Schneideplotter ausfallt.
Uber 12 000 Mark kostet ein neues Gerét.
Bauer will noch einen Kredit aufneh-
men, die Bank sagt nein, Mahnungen
von unbezahlten Rechnungen flattern
nach und nach ins Haus. Bauer sucht
sich eine zweite Bank: ,Die hat mir kom-
mentarlos einen Kontokorent-Kredit
von 15 000 Mark eingerdumt, ohne auch
nur eine Mark Sicherheit zu haben.”
Bauer hat Luft, sucht nach dem Grund
fiir die Geldnot. Und findet den Fehler
schlieBlich bei seinem Steuerberater.

JEr hatte zum Beispiel Rasterleuch-
ten, die als Geschéftsausstattung gelten,
unter Reparaturen verbucht’, erinnert
sich der 24-Jéhrige. Bauers betriebliche
Reparaturkosten waren durch diesen
und andere Posten fast hoher als die In-
vestitionen. Der Jungunternehmer fand
den Fehler noch rechtzeitig. Denn die
Saarléndische Investitions- und Kredit-
bank verlangte kurz darauf 35 000 Mark
ihres Kredites von ihm zuriick, weil er
sie angeblich nicht in seinen Betrieb in-
vestiert hatte. Bauer konnte nun aber
dank eines neuen Steuerberaters nach-
weisen, dass er das Geld investiert hatte.
,Mein Unternehmen war gerettet”, sagt
er heute erleichtert. Mittlerweile hat
Bauer sich mit seinen Spanntranspa-
renten, Kraftfahrzeug- und Schaufen-
ster-Beschriftungen, Stempeln und
Schildern in Merzig-Wadern etabliert

Er bedient iiber 150 Stammkunaen
und hat seinen Umsatz im dritten Jahr
verdreifacht. Er selbst verdient dabei ge-
rade mal 1000 Mark. ,Kranken-, Urfall-,
und Rentenversicherung gehen noch
ab“, sagt der Jungunternehmer und

Werbefirma.

scheint es nicht zu bedauern. Sein Motto:
+Wer selbststindig ist, arbeitet eben
selbst und sténdig.“

In dem 120 Quadratmeter grofien La-
denlokal wird es fiir Konrad Bauer und
seine drei Angestellten jetzt allmihlich

Am Erfolg gebastelf An seinem 22, Geburtstag eroffnete Konrad Bauer seine

ung und dynamisch fiir die einen, war er fiir die anderen zu jung,
um auf Anhieb als Geschéftsmann akzeptiert zu werden.

FOTO: STURMER

zu eng. ,Dekoba Schauwerbung® zieht
bald um. In ein Gebéude in der Merziger
HochwaldstraBle, das — spielt die Bank
mit — nur noch renoviert werden muss.
An diesem Haus féhrt Bauer téglich vor-
bei. Mit sehnstichtigem Blick.

» - damit es auf der
Welt fairer zugeht!“

Losheim am See (mz). ,...damit es auf
der Welt etwas fairer zugeht!" So lautet
der Titel eines zweitdgigen Seminars,
das die Aktion Dritte Welt Saar fiir Ein-
steiger in den Fairen Handel anbietet.
Die Veranstaltung ist iiberregional aus-
geschrieben und richtet sich an Interes-
sierte im Saarland und Rheinland-Pfalz.
Die Termine sind am Sonntag, 22. Okto-
ber, und Sonntag, 5. November jeweils
von 13 bis 18 Uhr, im Haus der Aktion
Dritte Welt Saar, Weiskircher Strafle.

In den Seminaren werden Grund-

kenntnisse vermittelt und zahlreiche
Beispiele prasentiert. Unter anderem
geht es um die Geschichte des Fairen
Handels, seine Ziele. Alle Teilnehmer er-
halten ein ausfiihrliches Materialienpa-
ket. Die Veranstaltung wird unterstiitzt
vom Bundesministerium fiir wirtschaft-
liche Zusammenarbeit (BMZ).
@ Die Teilnahmegebiihr fiir beide Ter-
mine betrdgt 20 Mark. Anmeldungen bei:
Aktion Dritte Welt Saar, Weiskirchener
Strafle 24, 66679 Losheim am See,
@ (068 72) 99 30-56, Fax 99 30-57, e-mail:
adwsaar@t-online.de.

Sachkundig im
Pflanzenschutz

Trier (red). Wer in einem landwirt-
schaftlichen, gartenbaulichen oder forst-
wirtschaftlichen  Betrieb  Pflanzen-
schutzmittel anwendet, muss sachkun-
dig sein — so schreibt es das Pflanzen-
schutzgesetz vor. Als sachkundig gilt,
wer die Priifung als Landwirt, Gértner,
Winzer oder Forstwirt bestanden oder
ein entsprechendes Studium abgelegt
hat. Alle anderen miissen sich einer spe-
ziellen Sachkundepriifung unterziehen
und dies belegen kionnen.

Nunmehr sind die Kreisverwaltungen
und die ADD durch die Europiische
Union verpflichtet worden, dies und wei-
tere Kriterien in Betrieben, die Preis-
ausgleichszahlungen oder Férdermittel
erhalten, zu kontrollieren.

Uberpriift werden folgende Punkte:
Liegt ein Sachkundenachweis im Pflan-
zenschutz vor? Trégt das Pflanzen-
schutzgerit eine amtlich giiltige Priif-
plakette? Werden die fachliche Praxis im
Pflanzenschutz und die Vorschriften der
Diingeverordnung eingehalten? Wer ei-
nen landwirtschaftlichen Betrieb be-
wirtschaftet und nicht iiber ein Sach-
kundezeugnis verfiigt, sollte sich bei der
SLVA in Trier, Telefon (06 51) 97 76-149,
melden, Bei ausreichender Teilnehmer-
zahl bietet sie Erlangung der Sachkunde
an. Der Kurs wird abends und an Sams-
tagen durchgefiihrt.



